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No es necesario tener un corredor de compradores, pero muchas personas eligen un corredor en
particular para que les ayude en la búsqueda del barco adecuado. Puede encontrar a esta persona
preguntando por ahí, llamando a una agencia de corretaje en el área donde está buscando o viendo
un barco con un corredor de lista y decidiendo utilizar ese corredor de lista como agente de
compradores. Los corredores desempeñan ambas funciones, al igual que los agentes inmobiliarios. 

Espere y haga preguntas. Probablemente le preguntarán sobre sus planes de navegación, quién
navegará con usted, su nivel de experiencia, zonas de navegación y cualquier otra cosa. Cuanta más
información les proporciones, más fácil y eficiente será tu búsqueda.

El corredor de compradores programará visitas para usted, encontrará información sobre listados
que solo está disponible para un corredor o que solo un corredor sabría preguntar (como el historial
del barco, si ha tenido algún daño, etc.), ayudarle a negociar una vez que haya encontrado el barco
que desea, mantener su depósito en una cuenta de depósito en garantía segura y ser su guía durante
el proceso.

Si está trabajando con un corredor de compradores, es importante que ese corredor se ponga en
contacto con el corredor de listado de embarcaciones antes de que usted lo haga. Esto aclarará los
roles entre los corredores y ayudará al corredor de sus compradores a defenderlo mejor. 

El corredor de sus compradores puede pedirle que firme un acuerdo (en un anexo) o que
proporcione una carta de aprobación financiera previa o un comprobante de fondos al comienzo del
proceso. Esto le da a su corredor más información y más poder para negociar en su nombre. Es
posible que asistan a todas las visitas con usted o que soliciten a los agentes inmobiliarios que
realicen “exhibiciones de cortesía” en barcos fuera de la ciudad. Siempre deben asistir a su encuesta
y prueba, a menos que se indique lo contrario.  Ellos se encargarán del cierre por usted y serán su
enlace con la empresa de cierre.

Cosas para considerar:
¿Qué tipo general de barco quiero?
¿Dónde navegaré y dónde atracaré el barco? 
¿Quién navega conmigo?
¿Cuánto tiempo estaré a bordo?
¿Estoy navegando con mascotas?
¿Cuál es mi nivel de habilidad?
¿Cuál es mi presupuesto?
¿Qué características son absolutamente imprescindibles?
¿Qué funciones me gustaría pero sin las que puedo vivir?
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Una vez que encuentre el barco adecuado, debería esperar cerrarlo dentro de un mes (la fecha
de cierre se negociará en su oferta). Su corredor le proporcionará un Acuerdo de Compra y
Venta (PSA) para que lo firme manual o electrónicamente y presentará su oferta al corredor que
cotiza en bolsa. Si su oferta inicial no es aceptada, su corredor lo ayudará a negociar. Su corredor
puede aconsejarle cuál debería ser una oferta razonable, pero cualquier oferta que haga debe
presentarse al vendedor a través del corredor del vendedor. 

Se requerirá un depósito del 10% una vez que se acuerden el precio y los términos
(instrucciones de cableado en el anexo). Este depósito debe enviarse mediante transferencia
bancaria y, una vez que su corredor haya recibido el depósito y todas las partes hayan firmado
el PSA, el acuerdo será vinculante. Su depósito es totalmente reembolsable hasta que firme el
formulario de Aceptación de embarcación más adelante en el proceso.

El siguiente paso será planificar y programar el estudio, el recorrido corto y la prueba. Este es un
esfuerzo conjunto entre los intermediarios, el topógrafo, el vendedor y usted mismo. Es
importante recordar que, si bien el corredor puede proporcionarle los nombres de los
topógrafos, usted es responsable de elegirlo. Una forma de hacerlo es visitar el S.A.M.S.
(Sociedad de Agrimensores Marinos Acreditados, marinesurvey.org) y busque en el área.  

No es aconsejable, pero puede optar por renunciar a la encuesta y realizar la prueba.

Si bien su corredor puede proporcionar nombres e información a los topógrafos, el topógrafo
trabaja para usted y no está afiliado ni con el corredor ni con el vendedor. Le sugerimos que
hable con ellos por teléfono, les haga preguntas y se asegure de sentirse cómodo con ellos antes
de contratarlos. El puerto deportivo donde usted decide hacer el recorrido corto lo elige usted y
será pagado por usted, pero el propietario del barco tiene la última palabra sobre la ubicación
(necesita saber que el barco puede ser llevado de manera segura a las instalaciones y que el
instalación puede soportar el tamaño y peso del barco).
Hay muchos pasos previos al día de la encuesta. Su agente le ayudará a planificar y coordinar, lo
que puede resultar tedioso porque es necesario adaptarse a los horarios de todas las partes. ¡No
reserve vuelos hasta que todos los detalles hayan sido resueltos! 

Si bien algunos compradores optan por no asistir al día de la encuesta debido a la programación,
le recomendamos encarecidamente que asista. Una encuesta típica durará todo el día, aunque,
aparte de la hora de inicio y el tiempo de recorrido corto, no habrá un horario exacto. 
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Este día se trata de ti. Usted es quien compra el barco, es quien contrata al perito y es el que tiene
más en juego. Dependiendo de si es apropiado, probablemente seguirá al topógrafo por el barco
mientras se realiza el estudio. 

El recorrido corto durará aproximadamente una hora y, por lo general, la prueba se realiza en el
camino hacia o desde las instalaciones de transporte. La prueba generalmente incluye una
inspección de las velas, pruebas del motor (temperatura, transmisión, etc.) y varias otras cosas.
Puede optar por contratar a un perito de aparejos y/o un perito de motores además de un perito
general.

El día de la encuesta, no olvide llevar calzado cómodo apto para embarcaciones, protector solar y
muchos líquidos. Pregúntele a su corredor sobre el almuerzo. Algunos corredores ofrecen almuerzo
y otros esperan que usted traiga el suyo.

Al final del día de la encuesta, su topógrafo generalmente tendrá una breve conferencia con usted y
el agente de sus compradores para repasar los hallazgos, pero el informe completo de la encuesta
puede tardar hasta una semana y puede tener hasta 50 páginas (o más). !). 

Una vez que el encuestador le envíe la encuesta, debe leerla y llamarlo si tiene alguna pregunta. No
es necesario que comparta la encuesta con el vendedor ni con los corredores, pero puede optar por
hacerlo. El principal beneficio de compartir con el corredor de sus compradores es que la encuesta
puede ofrecer alguna orientación si hay renegociaciones.
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Una vez que haya recibido y leído su informe de encuesta, haya hablado con su corredor y haya
tomado su decisión final, podrá aceptar, rechazar o renegociar el Acuerdo de Compra y Venta. Si
decide retirarse, su corredor le pedirá que firme un formulario de rechazo y le recopilará su
información ACH. Su depósito será devuelto a través de ACH. 

Si surgieron problemas inesperados durante la encuesta, es posible que pueda renegociar el trato.
Su corredor le ayudará en este proceso. Incluso si el perito valoró la embarcación por debajo del
precio de oferta, el vendedor no está obligado a hacer concesiones. 

Si está satisfecho, firmará un formulario de aceptación y ¡comienza el proceso! Una vez que firme el
formulario, su depósito ya no será reembolsable. 

 En este punto, el servicio de cierre se comunicará con usted, un tercero que agiliza el proceso de
cierre. Solicitarán un resumen, prepararán una factura de venta y discutirán con usted la diferencia
entre una documentación de la Guardia Costera o un título estatal. Sus servicios son a la carta, por
lo que puedes elegir lo que les pides que hagan más allá del proceso de cierre básico. Ellos le
informarán de sus tarifas en este momento.

 Le enviaremos un estado de cuenta de cierre del comprador, que le brinda el saldo necesario para
transferir antes del cierre. Esos fondos se retienen hasta el día del cierre (generalmente una semana
después de la aceptación). El día del cierre, el servicio de cierre le enviará un “Paquete en
ejecución” por correo electrónico, que contiene los documentos legales que debe mantener a
bordo, así como la factura de venta y cualquier otra documentación. ¡Su corredor se encargará de
coordinar cómo adquirir las llaves o el combo y podrá zarpar! El cierre se realiza todo de forma
remota, por lo que no necesitará estar en una ubicación específica. Simplemente necesitarás acceso
a Internet, una impresora, un notario, un escáner y una forma de enviar correo. 

NOTA: TODOS LOS CIERRES SE REALIZAN DE FORMA REMOTA MEDIANTE FIRMA
ELECTRÓNICA Y TRANSFERENCIA BANCARIA. NO ES NECESARIO VENIR A NUESTRA OFICINA
NI A NINGÚN LUGAR EN PARTICULAR PARA CERRAR. 
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Además del precio de compra, existen otros costes asociados. El costo de la encuesta se discutirá
entre usted y el encuestador y tiende a estar impulsado por el mercado. Cuando se realiza una
inspección del motor, generalmente se realizará al mismo tiempo. Si elige transportar el barco para
inspeccionar el fondo, usted será responsable de los honorarios del astillero. 

Si es residente de Florida o si planea dejar el barco en Florida, será responsable de pagar un
impuesto sobre las ventas del 6% (sobre los primeros $300,000 del precio de compra) más posibles
impuestos de opción local sobre los primeros $5,000, $75 como máximo. Si no es residente y
trasladará la embarcación fuera del estado y pagará impuestos en otro lugar, la embarcación debe
salir de Florida dentro de los 10 días posteriores a la compra o colocarse inmediatamente bajo el
cuidado, custodia y control de un centro de reparación registrado para reparaciones, adiciones. , o
alteraciones. El barco debe salir de Florida dentro de los 20 días posteriores a la finalización de las
reparaciones. También existen opciones para presentar declaraciones juradas de impuestos sobre
las ventas, como las que no se utilizan en la parte de impuestos de este documento. Sunshine
Cruising Yachts cobra una tarifa administrativa de $250 para cubrir los costos asociados con la
coordinación y el procesamiento de la documentación de cierre.












